‘ Wir suchen zum nachstméglichen Zeitpunkt einen:

OmniCult

FARMCONCEPT

AuBendienstmitarbeiter Vertrieb Agrar (m/w/d)

in der Region Mittelhessen und Rheinland-Pfalz Nord (Vollzeit):

Mit Mut zu Perspektiven. Fiir eine zukunftssichere Landwirtschaft.

Du hast groBes Interesse, die Zukunft der Landwirtschaft aktiv mitzugestalten und moéchtest Teil eines
Teams werden, was hierfir Verantwortung tbernimmt? Dann bist du bei uns genau richtig!

Wer sind wir?

Seit 2014 entwickeln und vermarkten wir als mittelstandisches Unternehmen zukunftssichere Diinge-
und Pflanzenschutzprodukte sowie Biostimulanzien und setzen neue Branchenstandards. Als
Innovationsvorreiter investieren wir kontinuierlich in Forschung und Entwicklung, um patentierte
Lésungen flr die Herausforderungen der modernen Landwirtschaft zu entwickeln. Wir verfligen tiber
ein exzellentes internes Versuchswesen und kooperieren eng mit Beratungsinstitutionen,
Forschungseinrichtungen und Landwirtschaftsbetrieben, um praxisnahe, wissenschaftlich fundierte
Losungen zu gewahrleisten. Unsere Produkte haben sich langst bewahrt und sind heute auf
landwirtschaftlichen Flachen in ganz Deutschland erfolgreich im Einsatz — von kleinen
Familienbetrieben bis hin zu groBen Agrarbetrieben vertrauen Landwirte auf unsere innovativen
Lésungen. Wir fordern ein konstruktives und wertschatzendes Arbeitsumfeld und arbeiten zielstrebig
sowie lésungsorientiert an groBen gemeinsamen Zielen.

Deine Rolle als AuBendienstmitarbeiter

Als AuBendienstmitarbeiter im Vertrieb verkaufst du innovative Produktlésungen flr den Ackerbau und
gestaltest aktiv die Zukunft der Landwirtschaft mit. Dank unseres intensiven Einarbeitungskonzepts und
deinem Einsatz wirst du schnell zum Experten flr zukunftssichere Pflanzenbaukonzepte.

In der Region Mittelhessen und Rheinland-Pfalz Nord bist du der wichtigste Ansprechpartner flr unsere
Handelspartner, Endkunden und Berater. Mit deiner strukturierten Arbeitsweise und unseren
strategischen Prozessen tragst du maBgeblich zum Erfolg unserer Geschaftspartner bei und suchst
regelmaBig den persénlichen Kontakt.

Deine kommunikativen Fahigkeiten und dein umfassendes Agrarwissen erméglichen es dir, unsere
Dinge- und Pflanzenschutzlésungen effektiv zu prasentieren und nachhaltige Geschaftsheziehungen
aufzubauen. Deine Fahigkeit, Herausforderungen zu meistern kombiniert mit unserer langjahrigen
Erfahrung, Expertise sowie kontinuierlichen Unterstltzung ergeben den Schliissel zu unserem
gemeinsamen Erfolg!

Deine Aufgaben

e Vertriebsaktivitdten: Du verantwortest das gesamte Spektrum des Vertriebs — von der Betreuung
unserer wichtigsten Kunden (Key Accounts) und Partner vor Ort, (iber die strategische
Weiterentwicklung des Geschafts bis hin zur Gewinnung von Neukunden in noch nicht
erschlossenen Regionen. Dabei gehst du proaktiv auf Kunden zu und schaffst langfristige
Partnerschaften.

e Fachliche Beratung: Als kompetenter Ansprechpartner beratst du Landwirte und Handelspartner
zu unseren Produkten. Mit deinem Pflanzenbauwissen und unseren Produkten optimierst du
aktiv und praxisnah ackerbauliche MaBnahmen in deiner Region.

e Reprasentation und Netzwerkpflege: Du reprasentierst OmniCult auf Fachmessen, Feldtagen und
Events und nutzt jede Gelegenheit, um unser Branchennetzwerk (z. B. Anbauverbande, Berater,
Behdérden) auszubauen.

e Strategische Entwicklung: Du gestaltest die Vertriebsstrategie aktiv mit, indem du an der
Entwicklung und Umsetzung von Aktionsplanen beteiligt bist. Zudem analysierst du den Markt
und den Wetthewerb, um unsere Vertriebsaktivitaten kontinuierlich zu optimieren und
vorausschauend zu planen.
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Was wir uns von dir wiinschen

e Du hast eine Leidenschaft fur die Landwirtschaft und willst deren Zukunft aktiv mitgestalten. Ein
Studium im Agrarbereich oder umfangreiches Pflanzenbauwissen unterstitzen dich dabei.

e |dealerweise hast du bereits erste Berufserfahrung im Verkauf oder in der Produktberatung
gesammelt, bist bereit fiir den nachsten Karriereschritt und suchst eine langfristige
Perspektive.

e Eine gut strukturierte, selbstbewusste und eigenverantwortliche Arbeitsweise zeichnen dich aus.
Du arbeitest selbststandig und zuverlassig mit Kollegen sowie externen Partnern.

e Deinsicheres und Gberzeugendes Auftreten sowie kundenorientiertes Handeln zielen darauf ab,
langfristige Kundenbeziehungen aufzubauen. Mit Rickschlagen gehst du konstruktiv um und
siehst jede Herausforderung als Chance zur Weiterentwicklung.

e Reisebereitschaft und Freude am persénlichen Kundenkontakt sind fir dich selbstverstandlich. Du
beherrschst gangige Software wie Microsoft Office 365 routiniert und verflgst Gber einen
Flhrerschein der Klasse B.

Was wir dir bieten

e Perspektiven: Die Landwirtschaft befindet sich im Wandel. Diesen gestalten wir als
Innovationsvorreiter fir zukunftssichere Pflanzenbaukonzepte maBgeblich mit. Du erhaltst im
Rahmen deiner unbefristeten Festanstellung ein Vertriebsgebiet mit festem Kundenstamm und
groBem Entwicklungspotenzial.

e Attraktives Vergiitungspaket: Du erhaltst ein Festgehalt mit zielorientierter Bonusregelung und
betrieblicher Altersvorsorge. Dein Erfolg wird belohnt und du profitierst von finanzieller
Sicherheit sowie internen Aufstiegsmaoglichkeiten.

¢ Firmenwagen zur privaten Nutzung: Profitiere von einem Mittelklassewagen, der dir nicht nur
beruflich, sondern auch privat zur Verfligung steht — fiir maximale Flexibilitat.

e Unterstiitzende Kultur: Arbeite in einem wertschatzenden Umfeld mit flachen Hierarchien, in
dem ein intensives Einarbeitungskonzept und erfahrene Kollegen deinen Einstieg erleichtern.
Deine Entwicklung unterstiitzen wir mit einem umfassenden Weiterbildungsangebot.

e Teamgeist und Erlebnisse: RegelmaBige Firmen-Events und auBergew6hnliche Jubilaumsreisen
bieten dir die Gelegenheit, persénliche Kontakte zu kniipfen und den Teamgeist zu starken.

o Flexibles Arbeiten: Dein Home-Office wird ausgestattet mit modernster Technik wie Laptop,
zwei Bildschirmen und Firmenhandy. Gestalte deine Arbeitszeit flexibel und selbststandig,
wobei du deine Ziele stets im Blick hast. Fiir wichtige Meetings kommst du gelegentlich in die
Zentrale nach Limburg.

Das klingt gut und du willst uns kennenlernen?

Dann sende uns deine Bewerbung bitte iiber unser Bewerbungsportal (schnell und @;"{i"’@
RrTTE B
einfach in weniger als 3 Minuten). ;;_m.g i:*d

Bei Rickfragen wende dich bitte an Frau Susanne Liebelt (Personalabteilung) . G
unter der 06431 / 28 07 565 oder sende eine Mail an karriere@omnicult.net.

OmniCult FarmConcept GmbH, WiesletstraBe 1, 65549 Limburg

Aus Grinden der besseren Lesbarkeit wird auf die gleichzeitige Verwendung der Sprachformen mannlich, weiblich und divers (m/w/d)
verzichtet. Samtliche Personenbezeichnungen gelten gleichermaBen fiir alle Geschlechter.



mailto:karriere@omnicult.net

